


Предоплата
100%

Рассрочка
50% 

Рассрочка
35%

Резервационный 
платеж

3 рабочих дня после 
подписания резервации

Первый платеж 14 дней после резервации 100% 50% 35%

Второй платеж каждые 6 месяцев 8,33% 10,83%

Третий платеж каждые 6 месяцев 8,33% 10,83%

Четвертый платеж каждые 6 месяцев 8,33% 10,83%

Пятый платеж каждые 6 месяцев 8,33% 10,83%

Шестой платеж каждые 6 месяцев 8,33% 10,83%

Седьмой платеж 31.12.2028 8,33% 10,83%



Рассрочка до 3 лет ПОСЛЕ ЗАВЕРШЕНИЯ 
СТРОИТЕЛЬСТВА
Сегодня 

Бронирование от 200 000 до 400 000 THB

Через 14 дней 

Первоначальный взнос 35% от суммы контракта

До завершения строительства (Q4 2027 и Q4 2028)

15% от суммы контракта равными частями каждые 6 месяцев

После завершения строительства 

50% от суммы контракта равными частями каждые 6 месяцев на срок от 1 года до 3х лет*

*от 3-5% на остаток суммы в зависимости от срока рассрочки



*Все дополнительные платежи подлежат оплате по завершении строительства

Люкс Премиум

A2, A3, A4, A5 B2, B3, B9 B4, B8  

Обслуживание 100 THB/кв.м/мес 75 THB/кв.м/мес 85 THB/кв.м/мес авансовый платеж за год

Фонд 
капитального 
ремонта

850 THB/кв.м 850 THB/кв.м 850 THB/кв.м
оплачивается 1 раз на дату 

оформления права 
собственности

Мебель 13 000 THB/кв.м 10 000 THB/кв.м 10 000 THB/кв.м полный пакет

Freehold 10 000 THB/кв.м 10 000 THB/кв.м 10 000 THB/кв.м

Регистрация 
Leasehold

1.1% от покупной 
стоимости

1.1% от 
покупной 
стоимости

1.1% от покупной 
стоимости оплачивается каждые 30 лет

Регистрация 
Freehold

6.3% от покупной 
стоимости

6.3% от 
покупной 
стоимости

6.3% от 
покупной 
стоимости

оплачивается 1 раз на дату 
оформления права 

собственности покупателем 
и продавцом 50/50

Счетчики 15 000 THB 15 000 THB 15 000 THB депозит и установка счетчиков 
(2 -вода, 1 - электричество)





Layan Verde и Layan Verde Luxury официально 
получили сертификацию BOI
официальное одобрение от Таиландской комиссии по стимулированию инвестиций (BOI) на реализацию гостиничного 
бизнеса на острове Пхукет.

Что такое BOI?

Board of Investment — это государственный орган, предоставляющий поддержку и привилегии для стратегически важных 
проектов в Таиланде. Получение BOI-статуса подтверждает значимость проекта для экономики страны.

Что дает BOI-статус?
— Возможность нанимать иностранных специалистов в сфере гостеприимства по ускоренной визовой процедуре.
— Право компании‑застройщика владеть землёй, используемой в рамках проекта.
— Упрощенные процедуры для ввода и вывода прибыли за рубеж.

https://drive.google.com/file/d/1KskvcQ3ZuTeY9Hheu7WM4xktZhyHqQry/view?usp=drive_link


Преимущества BOI

Для Гостей (B2C)
 Международные стандарты сервиса, многоязычный персонал, изысканная аутентичная кухня и эксклюзивные wellness-
программы гарантируют беспрецедентный уровень комфорта и незабываемые впечатления, превосходящие ожидания.

Для Партнёров и MICE (B2B)
 Привлекательность стратегического партнерства обеспечивается абсолютной юридической чистотой, прозрачными бизнес-
процессами и железной предсказуемостью сроков, что минимизирует риски и гарантирует стабильный рост при долгосрочном 
сотрудничестве.

Для Инвесторов
 Строжайшая финансовая дисциплина, чёткие контрольные точки и государственный надзор обеспечивают максимальную 
прозрачность и высочайшую надежность инвестиций, подтверждая качество и устойчивость проекта.



Потенциал капитализации



203,187

271,479

469,667

837,798

1,748

2,390

3,876

7,345

20,974

28,677

46,514

88,140

10,32%

10,56%

9,90%

10,52%

https://drive.google.com/file/d/1RMmMhNPm_p2fuh4DEzgqV2eLv5_9XIZJ/view?usp=drive_link
https://drive.google.com/file/d/1RMmMhNPm_p2fuh4DEzgqV2eLv5_9XIZJ/view?usp=drive_link


https://drive.google.com/file/d/1RMmMhNPm_p2fuh4DEzgqV2eLv5_9XIZJ/view?usp=drive_link


Удаленная сделка

- комфортно - из любой точки мира в любое удобное для него время
- безопасно - равносильна очной встрече и имеет одинаковую юридическую силу
- выгодно - можно осуществить сделку не выходя из дома
- просто - более 20% сделок заключается удаленно

Этапы удаленной сделки

1. Согласовываем условия сделки

2. Составляем резервационное соглашение и оплачиваем бронирование

3. Формируем основной договор и оплачиваем контрактную часть

4. Завершаем заключение сделки




